
当行は事業性評価活動を法人営業戦略の大黒柱と位置付けて取り組んでいます。
事業性評価活動により、お客さまの事業の継続、成長に貢献するとともに、これらの活動を通じ、当行をメインバンク

として長く取引していただけるお客さまの増加をめざします。
営業店、本部・グループ会社、外部機関が積極的に連携してお客さまの多様なニーズにお応えするとともに、多くの案件

に携わることでコンサルティング、ソリューションの提案力向上を図ります。

「お取引先応援プロジェクト」による提案活動
事業性評価活動を浸透・定着化させるため、当行は

2017年度下半期から半期毎に営業担当者1人につき1社
を目安に活動対象とするお客さまを選定し、「1人1社お取
引先応援運動」を実施してきました。本運動はお客さまと
対話を重ねることで幅広く経営課題・ニーズをとらえ、これ
らに対するソリューションをお客さまと一体になって検討、
実行し、解決にあたるものです。当行はこの繰り返しの活
動がお客さまとのリレーションを強化し、結果としてお客さ
まの事業の継続、成長につながるものと考えています。

2020年度からは全てのお客さまを対象とし「お取引先応

援プロジェクト」としてこれまでに蓄積した情報、構築した
リレーションを駆使し、「事業承継・Ｍ＆Ａ」「経営改善支援・
経営承継支援」「確定拠出年金」など、具体的な分野でお客
さまのニーズに沿う提案の実施をめざして活動しています。
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創業期  成長期  成熟期  衰退期

事 業 化 支 援

事 業 性 評 価 に も と づ く 融 資

ビ ジ ネ ス マ ッ チ ン グ

海 外 事 業 展 開 支 援

生 産 性 向 上 支 援 （ 各 種 コ ン サ ル テ ィ ン グ ）

事 業 承 継 ・ M & A 支 援

経 営 改 善 ・ 事 業 再 生 支 援

円 滑 な 廃 業 支 援

企業は一般的に創業期から衰退期までのライフサイクルを辿ります。当行は、各ライフサイクルに応じて変化するお客さま
の経営課題を見極め、その具体的な解決策を提案する「ソリューション営業」を展開し、お客さまのサポートを行っています。

法人ソリューションメニューの一部を以下に紹介します。

当行はお客さまとの日々のリレーション強化を通じ、多様化・深刻化するお客さまの経営課題の把握に取り組んでいます。
2019年4月にソリューション営業部を新設。本部営業部門を集約し、相互の連携を深めることにより、法人個人一体のソリュー
ション営業を行っています。

また、経営課題を解決するためのソリューションメニューの拡充にも常に取り組んでおり、時流に沿った提案ができるよう、
支援体制の強化に取り組んでいます。

医療・福祉分野支援
医療・福祉事業に関して、地域のお客さまの多様なニー

ズに応えるため、医療経営⼠・介護福祉経営⼠の資格を
保有する専門担当者を配置し、総合的に事業をサポート
しています。医院開業や福祉分野への進出を検討されて
いるお客さまに対し、マーケット分析や収支計画シミュレー
ションなどの具体的なコンサルティング活動を実施して
います。

私募債
　長期安定資金の確保および資金繰りの安定化の資金
ニーズに対応するとともに、適債基準を充足した優良企業
に限定されることから、対外的な信用力の向上にもつなが
る私募債の推進を図っています。
　SDGｓへの取組みなどを行っている企業へクーポン
レートを優遇する「百五SDGｓ私募債（企業応援型）」、お客
さまが指定する教育機関、福祉機関、地方公共団体、公益
法人等に書籍や備品等を寄贈する「百五SDGs私募債（寄
付型）」などを取り扱っています。

ストラクチャードファイナンス
　これまでの定型融資ではなく、お客さまの要望に合わせ
たオーダーメイド型の融資の取扱いを行っています。具体
的には、PFI事業向け、電力事業向けプロジェクトファイ
ナンス、買収ファイナンス（LBOローン等）、シンジケート
ローン、債権流動化貸出、コベナンツ貸出などの取組みを
行っています。

M&A
　当行では、Ｍ＆Ａ業務を地域産業の基盤維持・地域活力
創造と位置づけ、専担者８名で積極的にご相談に応じてい
ます。2020年度のＭ＆Ａ支援件数は11組15社でした。

リスクコンサルティング
　専担者を３名配置し、経営者の方の健康状態に起因する
一時的な売上減少や資金繰りの悪化といった経営リスク
対策、役員退職金対策・事業承継対策など経営者の皆さま
のニーズに対し、最適なプランニングを行い、安定した事業
継続をサポートしています。

■ ストラクチャードファイナンス関連手数料
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■ 私募債事務委託手数料■ 医療・福祉向け貸出金事業所先数
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企業価値向上のための戦略 企業価値向上のための戦略

地域に根差した信頼できるパートナーとして、お客さまの経営課題に応じたコンサル
ティングサービスを提供します。創業・新事業支援、事業性評価にもとづく融資、事業
承継・M&A支援など、お客さまのライフステージに沿ったご相談にお応えしていきます。

地域企業の発展のために

法人向け戦略

コンサルティング機能の発揮

ソリューションメニューのご紹介
企業のライフサイクル

ソリューション営業サポート体制

ライフサイクルに合わせた経営支援

事業性評価活動の推進

1人1社お取引先応援運動と
お取引先応援プロジェクト対象先数
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